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'EERLIJK DUURT HET LANGST, ALLEEN
WORD JE ER NIET RIJK VAN'

Gesprek met JanHoes, oud-veilinghouder en filatelist

Tilburg op een vlakke winterse
dag. Het Sint Annaplein in het
centrum is het doel van onze
reis. Hier woont, slechts enkele
meters verwijderd van het vei-
lingbedrijf dat hij dertig jaar
lang met succes en plezier heeft
gerund, misschien wel de laat-
ste sinjeur Uit een bijna vervlo-

B}M Hoes als £wm:iPan‘ge, aan het
egin van zijn filatelistische carriére

gen tijdperk van de Nederland-
se filatelie. lllustere namen als
Jehn Rietdijk, Hans van Dieten
en Roelf Boekema dringen zich
op. Legendarische hamerzwaai-
ers, die door de tijdgeest en
soms ook een beetje door zich-
zelf op een voetstuk werden ge-
plaatst. Vergeleken met vroeger
is de romantiek van het vak er
een klein beetje van af. Veiling-
organisaties, ook die in de we-
reld van de filatelie, zijn door de
tuchtvan economische wetten
en de markt veelal tot op het
bot gestroomlijnd.

De inmiddels 77-jarige Jan
Hoes heeft de overgangsperio-
de, van de met de hand ge-
schreven nota tot en met de
meest geavanceerde printer,
helemaal meegemaakt. De oud-
veilinghouder - nog altijd een
actieve filatelist - vertelt met
elan welke ingrijpende rol de fi-
latelie in zijn leven heeft ge-
speeld. Voor het begin van zijn

' verhaal moeten we de klok zo'n

zeventig jaar terugdraaien...

HANDELAARTIE
‘Ik ben in 1927 geboren in Ewijk,
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Zijn naam past in hef rijtje van tot de verheelding

sprekende veilinghouders: Rietdijk, Van Dieten,

Boekema... Dat alleen al rechtvaardigt een gesprek met

Jan Hoes, maar ook zijn persoonlijke levensloop geeft er

alle oanleiding foe, zoals u nu zult merken.

maar na ander-
half jaar ver-
huisden we
naar Nijmegen.
Door een heer-
oom, een pater
Karmeliet,
werd ik al jong
in contact ge-
bracht met de
filatelie. Toen ik
een jaar of zes
was vroeg ik
een album aan
mijn vader,
maar ik kreeg
een schriftje.
Daarin plaLte ik
mijn eerste ze-
gels. Op de |a-
gere school
antpopte ik mij
al als hande-
laartje en op de hbs breidde ik
die activiteiten uit. Ik kon ook
een aantal leraren tot de vaste
klantenkring rekenen en ver-
kacht op vellen geplzkte postze-
gels via diverse sigarenmagazij-
nen. De corlog is grotendeels
ongemerkt aan mij vaorbij ge-
gaan. Wel ben ik een paar keer
opgepakt om een dag te helpen
met het graven van schutters-

utjes, maar voordat de officié-
e oproep voor de Arbeitseinsatz
kwam was het gelukkig voorbij.
Wel waren er aan het einde van
de oorlog Duitse soldaten bij
ons ingekwartierd, voorname-
lijk oudere mannen uit Oosten-
rijk. Ze konden het bloed van
Hitler wel drinken. Daarna werd
een gedeelte van ons huis gedu-
rende een halfjaar het hoofd-
kwartier van een Canadese ko-
lonel en zijn staf. In onze tuin
stonden vier Canadese kanon-
nen. In die periode heb ik goed
Engels leren spreken en ben ik
helaas ook met roken begon-
nen.'

ZEILBOOT
Toen ik een jaar of achttien was

wilde ik een zeilboot koper en
neb voor dat doel mijn collectie
geofferd. Maar ik begon meteen
weer opriieuw en handelde vro-
lijk door. Mijn vader was daar
niet zo gelukkig mee, want hij
vond dat mijn studie er onder te
lijden had. Hij heeft zelfs een
keer mijn handelskapitaal in be-
slag genomen. Mijn vader had
eerlij ﬁezegd wel gelijk, ik heb
door alle tijd die ik in de postze-

gels stak langer over de hbs ge-
daan dan nodig was.’

‘De eerste veilingen die ik be-
zocht waren Boekema in Den
Haag en Haga & Harpeneau in
Amsterdam. Ik kocht daar leuke
dingen, maar de eerste ongezie-
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ne aankoop was geen succes. |k
schreef een boze brief aan de
veilinghouder dat de zegels niet
zo luxe waren als omschreven,
Ik kreeg een nog bozere brief te-
rug. “Wat dacht zo'n kwajongen
wel!” 1k was ook |id geworden
van beide Eindhovense postze-
gelverenigingen en ontmoette
daar mijn grote leermeester Vic-
tor Thaels. Deze kapitale filate-
list bracht mij de liefde voor de
emissie varn 1852 bij en leerde
mij bovendien platen.’

‘Mijn eerste baantje als verte-
genwoordiger kreeg ik bij de Ko-
loniale Groothandel in Nijme-
gen. In die functie fietste ik met
tuinslangen orm mijn wielen een
jaar lang door het land van
Maas en Waal om kleine kruide-
niers te bezoeken. Maar ik
moest in militaire dienst en in
mei 1947 ben ik naar Indié ver-
trokken. Ik werd ingedeeld bij
de inlichtingendienst en ben in
diverse stegen lid geweest van
de plaatselijke postzegelvereni-
ging. lk leerde Maleis en heb
zelngngelse en Nederlandse les
gegeven op de skolah menenah,
de middelbare school. In mijn
vrije tijd struinde ik de schaarse
postzegelwinkels en de pasars
af. De gebruikte vijfendertig
cent van de Konijnenburg-serie
(NVPH-nummer 280, PvB)
stond hoog op mijn verlanglijst-
je, maar die heb ik helaas nooit
kunnen vinden. Wel vond ik een
gebruikte groenblauwe vijf gul-

Jan Hoes (links) met zijn grote lsermeester Victor Thaels, begin 1968
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 luchtpost van Suriname op
f een echte zeldzaamheid.

LIPS, DAN ZIT JE GOED
es kwam in 1950 terug uit In-
en het werd tijd voor een

te loopbaan. Hij ging aan de

7 als commercieel assistent
VIHAMIJ, een groothandel
netalen, huishoudelijke arti-
=n e sanitair. Verdiende hij
sergeant 320 gulden per
and bij VIHAMI| bedroeg
startsalaris 8o gulden. Maar
maakte vorderingen en werd
nel de jongste procuratie-
ider van het bedrijf en be-
smd tot filiaalchef in Eindho-
. Daar raakte hij bevriend
t een personeelschefvan
lips, die hern aanraadde om
dat bedrijf te solliciteren. Jan
|loot om dat voor de grap
15 te doen: Na de no&?ige
singen van de nogal eigen-
nige Hoes met de in die tijd
dale bedrijfscultuur eindigde
e grap toch met een baan
export sales manager van de
eling professionele projecto-
 en audioapparatuur. Hoes
vaart goede herinneringen
1 die tijd: ‘Ik had een pracht
 en reisde wat af, zo zat ik
er in Stockholm en dan weer
Athene. Na gedane arbeid
ef er tijd over om postzegel-
ikels, beurzen en veilingen te
zoeken.'
ast zijn carriére ging het dan
k uitstekend met zijn collec-
die hij financierde met zijn
ndelswinsten. In 1967 be-
dde de toen veertigjarige
es op een belangrijk keer-
nt in zijn leven: ‘lk Lad het
nderd procent naar mijn zin
Philips, maar in dat jaar
rak André van Amelsvoort,
n postzegelhandelaar en vei-

linghouder uit
Tilburg, waar ik
al jaren over de
vloer kwam,
mij na afloop
van een veiling
aanen zei: “lk
overweeg er-
mee op te hou-
den en wil mijn
zaak aan u ver-
kopen.” Ik voel-
de me een
beetje bele-
digd. Wist die
man soms niet
wat voor func-
tie ik bij Philips
had? lk weiger-
de, maar de
veiling daarop
vroeg hij het
weer, Opnieuw
zei ik hem geen
interesse te
hebben. Maar
de ceremonie
herhaalde zich en de veilin
erna vroeg hij het voor de ferde
en laatste keer. Als ik niet zou
reageren, dan zou hij de zazak
vanwege gezondheidsredenen
sluiten. Ik heb toen de boeken
bekeken en die zagen er goed
uit. Vervolgens heb ik met mijn
vrouw overlegd en er een nacht
over nagedacht. Ik besloot het
te wagen!'
'De volgende morgen ben ik
meteen naar personeelszaken
estapt, omdat ik bang was dat
ik me zou bedenken. Wat ik
daar te horen kreeg zal ik niet
licht vergeten. Ze vroegen of ik
gek was geworden? Zo dachten
er frouwens meer over. Buiten-
landse relaties vonden mij een
stupid fellow. Alleen mijn vader
en Victor Thaels juichten de
stap echt toe.”

L o

) Hoes is het vak nog niet verleerd; hisr zien we hem in gen karakeeristicke pose.

Jan Hoes: ..naar personee!

SPLIT
‘Nadat ik mijn taken bij Philips
had overgedragen begon ik in
januari 1968 in mijr eigen be-
drijf. Na een maand had ik zo-
veel spijt; dat ik wel op mijn
kniegn terug wilde kruipen. Ik
was gewen§ om flinke zaken te
doen, maar daar in de winkel
stond je een kwartier over het
weer te praten om voor twee
gulden postzegels te verkopen.
Dat paste op geen enkele ma-
nier bij mijn karakter. Ik wilde
het niemand laten merken,
maar mijn vriend Thaels had
het gezien. Die heeft mij toen
gered en vijf jaar lang, zonder er
iets voor te willen hebben, ach-
ter de toonbank gestaan. Hij
vond die contacten met de klan-
ten wél leuk en gaf mij de gele-
genneid om het veilingbeﬁrijf
uit te bouwen. Ik heb veel aan
hem te danken en daarna geluk-
kig nooit meer één seconde
spijt gehad.’
De zaken liepen voorspoedig en
op de lange duur overleefde de
veiling zelfs de winkel. De eer-
ste veiling onder zijn regie
bracht tweeéndertigduizend
Eulden op, de hoogste op-
rengst veIeTJ'aren ater was bij-
na anderhalf miljoen gulden.
Vele prachtige collecties ven-
den via Hoes een nieuwe eige-
naar, zoals een imposante we-
reldcollectie in enkele honder-
den Yvert-albums, die ruim zes
ton opbracht. Ontelbare avon-
turen heeft hij beleefd: ‘Zoals
die keer toen ik bij een oude
man kwam, die vier dozen met
brieven bezat. Die wilde hij voor
100 gulden aan mij verkopen. |k
vertelde hem dat het veel meer
waard was en dat ik het voor
hemn zou veilen. De netto op-
brengst was ruim Veer‘tiendFL)Ji-
zend gulden. Ik heb het geld
overgemaakt ern daarna nooit
meer wat van hem gehoord.
Geeft ook niet! Eerlijk duurt het
langst is altijd mijn motto ge-

szaken van Philips gestapt, omdat hij bang was dot hij zieh toch nag weer zou bedenken...

weest, Het enige nadee! is dat
je er niet rijk van wordt.’

TOEKOMST

Beneden slaat nauwelijks hoor-
baar een deur dicht: ‘Dat was
Dick Wilhelm, de nieuwe eige-
naar van het veilingbedrijf, die
naar huis gaat.’ Hoes kijkt op
zijn horloge - het is halfzes - en
knikt goedkeurend, alsof hij
zeggen wil dat gedreven veiling-
houders niet op een halfuurtje
moeten kijken: ‘Het bedrijf is in
goede handen. Desgevraagd
verricht ik af en toe nog wel
eens wat hand- en spandien-
sten. Verder houd ik mij bezig
met mijn collectie platen van de
emissie 1852. Er is altijd wel wat
te studeren en te puzzelen.
Daarnaast lees ik graag en kijk
veel naar documentaires, vooral
die over de oorlog genieten
mijn speciale interesse.’

‘De filatelie zal altijd blijven be-
staan, De afdeling vakjes vullen
is teruggelopen, maar het aan-
tal serieuze verzamelaars is nog
steeds groeiende. Vooral in de
leeftijdscategorie tussen de der-
tig en veertig jaar komen er re-
gelmatig nieuwe gezichten bij,
en dat zijn beslist geen een-
dagsvliegen. Vaakiebben zein
hun jeugd verzameld en grijpen
ze op die ervaring terug. Aan
ons de taak om de filatelie bij
de jeugd te promoten. Mijn
kleinkinderen verzamelen alle-
bei, een heeft er zelfs een
spreekbeurt over gehouden.
Dat komt wel goed. Wat mij
meer zorgen baart is het ken-
nisniveau. Als examinator voor
het examen beédigd makelaar/
taxateur word ik hier geregeld
mee geconfronteerd. Al ben ik
me ervan bewust dat de oudere
generaties hun kennis vaak
gaandew? oppikten, terwijl de
jonge garde dit allemaal met te-
rugwerkende kracht moet leren.
En dat is toch een stuk moeilij-
ker!’
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